CASE: Udarbejdelse af Go-To-MarRet plan for baeredygtige, baerende
RonstruRtioner i byggebranchen med henblik pa branding og @get
efterspargsel i markedet.
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CASEBESKRIVELSE

BygRontrol er et byggeteknisk radgivnings- og ingenigrfirma med foRus pa digitalisering og
teRnologi, der hjeelper private som erhverv med tekRnisk radgivning om alt fra projeRtering il
vedligeholdelsesplan for byggeprojektet. De bruger 3D vaerRtgjer, laserscanning og droner
til at visualisere udfordringer og opmarksomhedspunkter forbundet med byggeriet for at
optimere processen og gere den mere baredygtig ift., fx rette malinger af isolering o.l.
Virksomheden beskaeftiger 6 fuldtidsansatte og opererer udeluRRende pa det danske marked.

BygRontrol vil gerne vaek fra at vaere den traditionelle ingeniarradgiver og i stedet arbejde
mere med Romplekse projeRter indenfor for baeredygtige og baerende RonstruRktioner. Iszer i
forhold til at vaere first mover pa det baeredygtige omrade, er byggebranchen en Ronservativ
branche, og BygRontrol @nsker derfor at fa hjzelp til, hvordan de Ran oplaere markedet og fa fat
i de rigtige Runder eller samarbejdsaftaler, som synes at baeredygtighed er vejen frem.

Virksomheden @nsRer derfor at fa tilfart nye ydelser til deres eRsisterende forretning for at fa
en mere baeredygtig profil i forhold til selve det byggeteRniske som baerende RonstruRtioner,
opmaling, Rvalitetssikring, standarder mm. | og med at de @nsRer at fa denne vinkel pa deres
forretning, ansker de hjalp til at udforme en Go-To-MarkRet plan for baeredygtige baerende
RonstruRtioner og utraditionelle RonstruRtioner i byggebranchen, samt en
RomuniRationsstrategi og afprevning af forskellige markedsfaringsindsatser med henblik pa
at skRabe aget efterspargsel i branchen. Dertil snsker virksomheden ogsa hjzelp til at
Rortlaagge forsRellige muligheder indenfor baeredygtigt materialevalg og standarder og
yderligere at fa Rortlagt samarbejdspartnere indenfor omradet.

IKONKRETE OPGAVER

KonRrete opgaver til casen er inddelt i felgende to hovedomrader:

1. Fase: Analyse og Rortlaegning af baeredygtige baerende Ronstruktioner og utraditionelle
Ronstruktioner inden for byggebranchen.
1.1 Onboarding til BygRontrol og deres metoder. | vilRomme ud pa en byggeplads for
at forsta, hvordan 3D scanningerne via bl.a. droner fungerer.
1.2 Kortlaeg det danske marked for byggebranchen ift. baeredygtige baerende
RonstruRtioner, herunder:




- Kortlaegning af baeredygtige byggematerialer i ind- og udland

- Kortleegning af baeredygtige byggesystemer i ind- og udland. Herunder ogsa
undersagelse af CLT - trae som beaerende element. Dertil ogsa hybride RonstruRtioner -
fx CREE (Rombination af limtrae og beton).

- Kortlaegning af materialebesparende statiske beregninger

- Undersagelse af certificeret radgiver i baeredygtighed

1.3

KKortlaegning af utraditionelle og RompleRse RonstruRtioner (pa overordnet plan),
underseg herunder:

Er der nogle byggerier eller danske standarter, hvor dimensionering af det RompleRse,

almindelige beregningsvaerktejer og Excel-beregninger Rommer til Rort.?

1.4

1.5

1.6

1.7

2. Fase:

Hvor benytter man statiske- og dynamiske beregninger i 3D?

Underseg hvilke muligheder der er i markRedet for BygRontrol at udbyde
bzeredygtige baerende RonstruRtioner og benyttelse af utraditionelle
RonstruRtioner.

Fastlzeg, hvilke RonRkurrenter der findes inden for de overstaende omrader pa det
danske og skandinaviske marked.

Undersag overordnet via BenchmarRet analyse via best practise, om der er andre
udbyder, der ger dette, og i sa fald hvordan de sikrer sig succes og efterspargsel
pa markedet.

KKortlaegning af potentielle samarbejdspartnere bade i og udenfor branchen

Afpravning og Rortlaegning af, hvilke markRedsfaringsindsatser der skaber

interesse og efterspargsel i markRedet for BygRontrols baeredygtige ydelser.
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3. Fase:
3.1
3.2
33

3.4
35

Hvordan headhunter virkRsomheder de rette Randidater, og hvordan Ran de blive
en eftertragtet virkRsomhed/byggemetode, som nyuddannede finder interessant?
UdviRling af automatisering af mailflow eller direct mails

UdviRling af en One Pager eller fysisk brev, der beskriver veerdierne af
bzeredygtigt byggeri set ift. normale danske standarter.

Udarbejdelse af markRedsfaringsmateriale til messer o.l.

Test af content pa forskellige SoMe Ranaler, sasom LinRedIn

Overstaende indsigter fastlaegges i en Go-To-Market plan, der bl.a. indeholder:
Set-up i forhold til markRedet, herunder udarbejdelse af LinkRedIn og SoMe strategi
Hvordan skal de brande og markRedsfare sig ift. byggebranchen?

Hvilke Ranaler skRal de brande sig gennem - fx digitale Ranaler eller fysiske
uddannelsesmesser?

Hvordan udviRler de effeRtive arbejdsgange og processer?

Hvordan Ran man gere vejen fra tegninger og beregninger til byggepladsen og
faerdigt byggeri Rortere med f.ekRs. optegning af armeringskurve mv. som en del af
3D beregningerne, som Ran bruges direkte i produRtionen?
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Efter forlgbet vil virkRsomheden gerne sta med:

v' Kortlaegning af baeredygtige baerende RonstruRtioner og utraditionelle RonstruRtioner

v' KomuniRationsstrategi, der skRaber interesse og efterspargsel i markRedet med henblik
pa at skRabe fremtidige leads.

v' Go-To-MarRet plan

RELEVANTE FAGLIGHEDER TIL CASEN

BygningsRonstruRter, civilingeniar med foRus pa baerende RonstruRtioner, Rommunikation og
formidling, PR og (strategisk) markRedsfaring, markRedsanalyse, digital markedsfaring,
softwareudviRling, masRiningeniar, forretningsudvikling, droner og digitalisering.

TALENTPROFIL

Du skal vaelge BygRontrol, fordi det er en virkRsomhed i vaekRst med et ungt team bestaende af
6 gaeve gutter. De er first movers og taenker ud af boksen, og vaerdseetter nye input og
arbejder agilt. Der er mulighed for fastansaettelse til den rette Randidat.

BygRontrol er pa udRig efter Randidater, der via deres ressourcer og fagligheder Ran hjalpe
denne vaeRstrejse. Som team skal | Runne arbejde tvaerfagligt og forma at szette jerind i
RompleRse data og indsigter. Man ma gerne have en tekRnisk erfaring eller Runne szette sig
hurtigt ind i et teRnisR svezert stof.

Det er derfor en nedvendighed, at | som team er selvRerende og selvstandige, og tar bede om
den nedvendige sparring fra virkRsomheden.

Det er et plus, hvis man har RendsRab til byggebranchen og baeredygtige RonstruRtioner.

Derudover sager BygRontrol et team med fagligheder bade indenfor, men ogsa udenfor
byggebranchen. Hvis du er en haj til PR, strategisk og/eller digital markedsfaring og tar Raste
dig ud i en Ronservativ branche, sa er dette en meget spaendende case med mange
muligheder.

For profiler med faglighed inden for byggebranchen, er det en mulighed for at blive en del af en
innovativ og ung virkRsomhed, hvis vaeRstrejse farst lige er begyndt.




